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Apoyo Estratégico en Recaudacién de Fondos
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Nuestro enfoque personalizado esta disefiado para acompafiar a las organizaciones segun su etapa: desde quienes inician en la filantropia
estadounidense hasta quienes buscan escalar su impacto global. Incluye mentoria individual, talleres de diagndstico y un plan estructurado
para fortalecer capacidades internas de recaudacién.

COMIENZA| USD $2,000

Paquete estratégico de recaudacion de
fondos en EE.UU. e internacional: 10 hours

Entregables de la asesoria:

5 oportunidades reales de financiamiento
en EE.UU. y préximos pasos.
Introduccion a la filantropia y
fundamentos de recaudacién en EE.UU.
Evaluacidn inicial de oportunidades de
recaudacion en EE.UU.

Primeras ideas sobre qué areas de

su trabajo generan interés en EE.UU.
Consejos iniciales especificos y practicos
para desarrollar su recaudacién de fondos
en EE.UU.

ACELERA | USD $7,500

Planificacion estratégica de recaudacion
en EE.UU. e internacional : 35 horas

Entregables de la asesoria:

3 presentaciones a donantes en EE.UU.
(red de TRF y otros, segun afinidad
tematica)

Introduccion detallada a la filantropia

en EE.UU: oportunidades y desafios
Analisis de qué areas de su trabajo
resuenan EE.UU.

Lista de 30-40 donantes potenciales.
Analisis FODA de su capacidad de
recaudacion en EE. UU.: fortalezas y
debilidades.

Estrategia accionable basada en tendencias
filantropicas.

Plan de accién con pasos de recaudacién
y marketing (blogs, eventos, comunidad de
donantes).

Informe detallado con hallazgos y
estrategias.

Consulta de 1 hora: USD $250 | Incluye revision de sitio web y documentos.
Asesoria personalizada a largo plazo | Adaptada a sus necesidades de recaudacidn. Contactenos para mas informacién.

Gisela Keller | Asesora Principal de Filantropia | gkeller@resourcefnd.org

The Resource Foundation | 244 Fifth Avenue, Suite 1428 - New York, N.Y 10001

INMERSION PROFUNDA | USD $18,000

Alcance a nuevos donantes y
aliados estratégicos 70 horas

Entregables de la asesoria:

Todos los servicios anteriores, ademas de:

e Progreso medible en la implementacién del

plan de recaudacion.

6 presentaciones a donantes en EE.UU.
(red de TRF y otros, segun afinidad
tematica).

Lista ampliada de 60-80 prospectos y
aliados estratégicos, con contactos clave
y estrategias iniciales de acercamiento.
Estructura de presentacion narrativa para
recaudacion centrada en EE.UU.

Plan de recaudacién y marketing enfocado
en EE.UU.

Equipo empoderado para tomar pasos
efectivos en la captacion de fondos en
EE.UU.
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